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aneb nej¢astéjsi chyby pfi uzavirani zivotniho pojisténi

Zivotni pojisténi se zaklada za tcelem kryti rizik Zivotnich udalosti a nikoliv za Géelem sporeni

Pokud Vam nékdo nabizi zivotni pojisténi jako nastroj spofeni ¢i investovani, budte na pozoru. Na trhu jsou efektivnéjsi
a vyrazné levnéjsi formy spofeni a investovani. Pravdépodobné za tim bude motivace po vétsich provizich nez cil
Vam pomoci.

Zivotni pojisténi ma kryt zejména velkd a zdvaZnd rizika, ktera ohrozi finanéni stabilitu rodiny. Pojisténi
tzv. bolestného pro pfipad drobnych Grazi miZe byt sjednavano jako dopliikové pfipojisténi

Mezi nejddlezitéjsi rizika, kterd je treba mit krytd patfi zejména pojisténi invalidity, smrti, dlouhodobé pracovni ne-
schopnosti a pripadné vdZné nemoci. Nespravné nastavené smlouvy jsou ty, které maji mnoho jinych pripojisténf kryji-
cich pouze napt. drobné Urazy ¢ drobné nemoci. Casto se setkdvdme s tim, Ze klient ma vysoké pojistné ¢astky napf. na
pojisténi invalidity Urazem, ktera jsou z hlediska ceny pojisténi levnéjsi, ale v redlu pouze 5 % lidi v populaci je invalidni
ddsledkem Urazu. V pojisténi jsou pak vidét vysoké pojistné castky, které vsak nevedou k potfebnému cili, tj. dostatecné
chranit klienta.

Je zcela zasadni mit pojistné ¢dstky stanovené ve sprdvné vysi na zakladé dakladné GAP analyzy

VZdy se ptejte toho, kdo Vam Zivotni pojisténi nabizi, na zakladé ¢eho a jakym zpldsobem stanovil pojistné ¢astky ve Vasi
smlouvé - Spatné stanovené pojistné castky byvaji ¢asto pricinou toho, Ze klient plati pojisténi, jenz nekryje potfebna
rizika a jde tak spiSe o pojisténi pro pojisténi, nez aby dodavalo klientovi pocit jistoty. Spravné stanovené pojistné castky
vychazeji z tzv. GAP analyzy a zohlednuji fadu faktor( jako je vék, prijem, povolani, vyse Uvér(, pocet osob zavislych na
pFijmech klienta, sportovni aktivity, zdravotni stav a také aktuéIni vyméry invalidnich ¢i sirot¢ich diichodd z Ceské spréavy
socidlniho zabezpeceni. VSechny tyto vstupy jsou nutné pro spravné stanoveni pojistné castky. Pokud se Vas na tyto
skutec¢nosti Vas poradce neptal, nebudete mit pravdépodobné dostate¢né stanovené kryti na Vasi smlouvé.

Pozor na moZnost vypovézeni pojistnych rizik od pojiStovny

Jednou z Castych a velkych chyb pfi vybéru pojisténi je vybér pojistovny, kterd maze jednostranné bez udani dlvodd
a kdykoliv vypoveédét néktera rizika. Pfedstavte si situaci, kdy 10 let platite pojisténi invalidity a pak zjistite, Ze Vam to
dana pojistovna vypovédéla. Vy si mizete zalozit nové, ale cena bude po 10 letech vyrazné vyssi. Provérte si vzdy jakou
pojistovnu si vybirate &i jakou aktualné mate.

Pozor na vyluky v pojisténi

Nékteré pojistovny maji Fadu vyluk pfi pojistném plnéni, které pak snizuji vyznam a smysl daného pojisténi. Jedna z nej-
Castéjsich vyluk je napf. na psychické onemocnéni, coz tvofi cca 33 % vSech pfiznanych invalidit. Nechte si vzdy vysvétlit
veskeré vyluky ve Vasem pojisténi, at uzavirate takovy produkt, ktery Vas skutecné ochrani.
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Zkreslovani vstupnich Gdajl a snaha vypadat pred pojistovnou lépe

Nékteri poradci radi klientlim, aby do zdravotniho dotazniku psali co nejméné informaci, protoze je poté vétsi Sance,
Ze pojisténi projde a poradce nasledné dostane provizi. Toto je vSak velka chyba - v pfipadé zatajeni zdravotniho stavu
mUzZe totiz pojistovna pojistné pInénf kratit, nebo ho i zcela zamitnout. Klient si poté plati produkt, ktery ho nechrani.
Je rozhodné lepsi sdélit pojiStovné pravdivé informace i za cenu vy3Siho pojistného, ale nasledné mit jistotu, ze bude
plnéni platné.

Spatné stanovené délky pojisténi jednotlivych rizik

Aby pojisténi vypadalo Iépe a klient si dané pojisténi zvolil, aplikuji néktefi prodejci na ceny r(izné figle. Casto se setka-
vame s pfipady, kdy je tfeba klientovo pojisténi invalidity, Urazu Ci vaznych nemoci pouze na 10 let. Cena pojisténi je tak
sice vyrazné nizsi, ale klient pak tfeba ve svych 45 letech zjisti, Ze mu jiz polovina pojisténych rizik skoncila a neplati. Na-
sledné zaloZeni nového pojisténi je pro néj viak vyrazné drazsi v disledku véku i pripadné zméné zdravotniho stavu.

Darové ulevy a prispévek zaméstnavatele

Promyslete, zda je pro Vas dulezité mit moznost ziskat dariové Ulevy - pripadné zda je mozné, ze by Vdm na smlouvu
prispival zameéstnavatel. Tuto skutecnost vzdy proberte se svym poradcem a vyberte vhodnou variantu pojistént.

Nevyuziti klesajicich pojistnych ¢astek a budovani majetku

Jednim z principu finan¢ni gramotnosti je fakt, ze klient by mél mit pojisténi jen tak dlouho, nez vybuduje dostatecny
majetek, kterym bude schopen kryt sva rizika. Proto je dulezité vedle pojisténi budovat i majetek. V pojisténf Ize nasled-
né vyuzit tzv. klesajicich pojistnych ¢astek, které jsou levnéjsi a nabizi tak vyssi pojistné kryti. Klesajici pojistné ¢astky by
meély klesat oproti rostoucimu majetku.

Neberte prvni nabidku - porovnavejte moznosti

Nechte si vzdy pfipravit srovnani vice variant. Pokud si nebudete jisti, zda je pro Vas pojisténi vhodné, dejte si ¢as na
promyslenou. Pokud nabidce nerozumite, urcité ji nepodepisujte na misté. Pokud mate pocit, Ze prodejce chce pojis-
ténf uzavfit vice nez Vy, tak budte rozhodné ve strehu.

Davejte pozor na tzv. €ekaci doby, zejména pfi

zméné pojisténi

Ovérte si, jaké cekaci doby ma nova pojistovna na pojist-

na rizika - aby se nestalo, Ze pfi zméné pojisténi budete dlou-
hou dobu nepojisténi. Nékteré pojistovny umi prevzit Ce-

kaci doby, tzn. Ze prevezmou kryti z pfedchoziho

pojisténi ihned.
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